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MATERI E-BOOK INI 

Cocok Untuk Pengusaha Yang Ingin Sukses Membuka Toko Online 

dengan Memanfaatkan Marketplace Besar di Indonesia Gratis  



 

 

 

Online Shop atau lebih dikenal dengan ecommerce 
di Indonesia beberapa tahun belakangan ini 
mengalami pertumbuhan yang pesat. Hampir 
semua orang berlomba lomba berjualan di online 
shop. 

 

Tapi ternyata tak mudah banyak kompetisi dan 
beberapa online shop ternama di Indonesia 
menggunakan sistem yang berbayar. Alhasil belum 
mendapatkan keuntungan justru mengalami 
kerugian karena harus mengeluarkan uang untuk 
promosi barang. 

 

Lalu Bagaimana caranya Agar bisa berjualan Gratis di Online Shop 
ternama tanah Air ???  Berikut Go UKM akan memberikan tips-tips 
berjualan di Online Shop Secara Gratis.  

 

 

  

http://goukm.id/wp-admin/post.php?post=1718&action=trash&_wpnonce=9e64570d22
http://goukm.id/wp-admin/post.php?post=1718&action=trash&_wpnonce=9e64570d22


 

      KEUNTUNGAN ONLINE SHOP 

 Bisa Disambil  dengan Pekerjaan Lain 

Modal Minimal dengan Untung Maksimal 

Transaksi Mudah 

Cara Belanja Praktis 

Keamanan Bertransaksi 

Dapat Beriklan Secara Gratis 

Menambah Omzet Pemasukan 

 

       KERUGIAN ONLINE SHOP 

Promosi Harus Gencar Dilakukan 

Kompetisi Tinggi, Karena Menjamurnya Online Shop 

Produk yang dijual banyak yang sama. 

Perang Harga 

 

  



 

 
 
 

 
 

 
TIPS Berjualan Gratis di OLX  

 

Masuk ke dalam situs OLX  

 Klik tombol Pasang Iklan Gratis 

Isi dan lengkapi form pemasangan iklan (judul, 

kategori, harga kondisi, deskripsi dan foto). Buka link 

ini untuk Tips pemasangan iklan yang baik dan benar 

Klik tombol  Simpan  

  

file:///C:/Users/WIRATECH-CW1/AppData/Local/Temp/olx.co.id
http://olx.co.id/pasang/
https://help.olx.co.id/hc/id/articles/206001036-Tips-pasang-iklan-yang-baik-benar


Berikanlah Informasi Detail  Mengenai Barang Anda. 

Agar Calon Pembeli memiliki presepsi yang  

sama tentang barang yang ditawarkan  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Usahakan membeli 

produk dengan sistem 

ada barang  ada uang 

atau Cash On Delivery 

(COD) sehingga cara 

lain seperti transfer dan 

DP tidak 

Disarankan 

 



Jika Anda memberikan Garansi Pastikan bahwa pembeli telah 

mengerti syarat-syaratnya dan ruang lingkup garansi tersebut 

agar tidak salah pengertian.  

 

 

 

 

 

Untuk Pembayaran transfer 

pastikan uang pembayaran 

barang sudah masuk ke dalam 

rekening Anda. Sebelum Anda 

mengirim barang kepada pembeli. 

Jika pembeli meminta dokumen 

sebagai bukti transfer berikan 

fotocopy identitas Anda.  

 

 
  



Bertransaksilah di Tempat yang Aman  

 
 

 

 
Pastikan Barang yang Anda Kirimkan berstatus Aman, 

sehingga Anda  tak mengecewakan pelanggan.  



Tips Jualan 

Gratis di  

Bukalapak 
 

 

 

http://goukm.id/wp-admin/post.php?post=1614&action=edit


2. Masukan Detail Barang 

    

3. Upload Foto Barang 

  

 



4. Pantau Terus Halaman Transaksi 

  

https://www.bukalapak.com/payment/transactions#seller


Tips Berjualan di Forum 
Kaskus FJB Gratis 

 

Setelah Anda masuk situs 

Kaskus 

Hal pertama yang harus Anda 

lakukan adalah buat terlebih 

dahulu akun kaskus dengan 

mengklik fitur Join. 

Setelah selesai mebuat akun 

Anda bisa “Sign In” untuk 

membuat thread. Masukan 

username dan password 

 

Di pojok kanan layar ada pilihan “Start Selling” dan “Post 

Wanted Item”. Kedua pilihan menu tersebut memiliki fungsi 

yang berbada, di mana Start Selling adalah untuk menjual 

barang dan Post Wanted Item untuk mencari barang yang 

ingin dibeli. 

 

 

http://www.kaskus.co.id/
https://www.kaskus.co.id/register
http://fjb.kaskus.co.id/sell/?ref=forumlanding&med=top_right_button


Masukan kategori produk 

sepeti di samping ini. jika 

produk Anda adalah baju maka 

pilih Fashion & Mode, serta 

pilih sub kategorinya. 

 

 

 

 

Isi informasi produk berikut 

lalu klik submit dan proses 

pemasaran produk pun 

selesai. 

 

Kegiatan pemasaraan bisa dilakukan dan dipantau dari rumah 

dengan bantuan forum komunitas Kaskus ini. Bukan hanya 

lebih mudah, pemsaran ini juga tidak memerlukan biaya 

tambahan. Berbeda jika kita membuka lapak dengan menyewa 

tempat atau toko. Kekurangannya adalah karena melalui 

media maya kebanyakan calon pelanggan sedikit kurang 

percaya pada produk yang Anda tawarkan. 

  



Untuk itu berikut kami akan berikan juga panduan agar 

berjualan di media online ini cepat laku. 

 

 

 

Perhatikan reputasi akun 

Andaperbanyak testimoni 

dari banyak pelanggan Anda 

sebelumnya 

 

 

 

 

Gunakan gambar yang menarik dan hindari pengeditan 

yang berlebihan 

  



 

 

 

Buat deskripsi yang 

lengkap dan gunakan 

tulisan rata tengah 

 

 

Untuk promosi Anda 

bisa sebarkan lapak 

Kaskus Anda ke media 

social 

 

 

 

Respons calon konsumen 

dengan cepat. Lakukan 

pengiriman barang begitu 

pembayaran dari Buyer 

sudah diverifikasi oleh 

KASKUS 

  



PANDUAN JUALAN GRATIS DI 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Sebelum memposting produk Anda, bisa melakukan 

pendaftaran terlebih dahulu di sini. 

Untuk langkah bagaimana pemasangan iklan pada situs bisnis 

online ini ada 3 tahap, yaitu Buka toko, Tambah Produk, 

Terima Pesanan. Panduan ketiga tahap tersebut dapat Anda 

kunjungi di link ini.  

 

 

https://www.tokopedia.com/register.pl
http://goukm.id/wp-admin/post.php?post=1718&action=trash&_wpnonce=9e64570d22
http://goukm.id/wp-admin/post.php?post=1718&action=trash&_wpnonce=9e64570d22
https://www.tokopedia.com/panduan/jual/tambah-produk


Selanjutnya kami akan membagikan panduan bagaiamana 

caranya agar penjualan di Tokopedia bisa laris manis.  

 

 

 

Buat identitas 

toko Anda 

dengan jelas sehingga 

konsumen yakin 

 

 

 

 

 

Gunakan lebih dari satu  

jasa pengiriman 

  

 

 

 

 



 

 

Gunakan fitur promosi 

atau  yaitu produk 

Anda akan muncul di 

tempat yang strategis 

pada halaman 

pencarian. Selain 

produk fitur ini juga 

bisa digunakan untuk 

mempromosikan toko.   

 

 

 

 

  

Susun etalase secara rapi.  

Ini bertujuan agar  

pengunjung toko Anda  

lebih mudah mencari  

produk yang dinginkan 

 



 

 

Selalu update produk stock barang yang  

masih ada dan yang habis terjual  

 

  

 

 

 

 

 

  



Panduan Jualan di SHOPEE Melalui 

Handphone 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Shopee merupakan marketplace yang memberikan penawaran 

bebas ongkir (ongkos kirim) ke pada pelanggan. Sehingga 

kelebihan ini di manfaatkan banyak pengusaha yang ingin 

menjual produk milik mereka. Sebelum memasang iklan Anda 

bisa melakukan registrasi melalui PC atau handphone. Bila 

Anda ingin membuat akun shoppe melalui handphone bisa 

mendownloadnya melalui Playstore atau Appstore. 

 

  



 

Setelah mendownload 

aplikasi Anda bisa 

melakukan registrasi 

dan mengisi beberpa 

informasi berikut. 

Anda juga bisa 

melakukan registrasi 

melalui Facebook atau 

Twitter dengan 

mengklik ikon salah satu media sosial tersebut.  

Setelah proses registrasi selasai Anda dapat memasang 

promosi produk dengan masuk ke halaman Jual yang bisa 

Anda temukan di pojok kiri tampilan atau bisa mengklik link 

ini.  

Setelah itu klik ikon ProdukKu untuk 

memasang produk Anda. 

Anda bisa langsung manambah produk 

dengan mengklik “Tambah Produk 

Baru”.  

Ikutilah setiap step dan isi informasi 

produk yang diminta.  

 

http://goukm.id/wp-admin/post.php?post=509&action=edit
https://seller.shopee.co.id/
https://seller.shopee.co.id/
https://seller.shopee.co.id/portal/product


Tips Membuat Produk Anda Lebih 

Menarik 

 

 

 

1. Gunakan foto yang 

menarik dan jelas untuk 

menarik perhatian 

konsumen. 

 

 

 

 

 

 

2. Berikan informasi 

yang lengkap dan 

sesuai dengan 

kondisi barang 

yang Anda miliki.  



 

  

 

 

3. Promosikan ke 

teman-teman anda atau 

konsumen ke media 

sosial dengan fitur Share 

 

 

 

 

 

4. Berikan promosi yang 

menarik  
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